
Conditions d’admission
•	Avoir entre 15 et 29 ans et avoir terminé l’année de 

troisième. Sans restriction d’âge pour les personnes 
relevant d’une RQTH

Organisation
•	Contrat d’apprentissage de 24 mois (905h de formation)
•	Rémunération comprise entre 27 et 100% du SMIC
•	Alternance : 40% au centre de formation  et 60% en 

entreprise
Validation
•	80% en contrôle en cours de formation
•	20% en épreuves terminales

Tarif
•	Formation prise en charge par les OPCO et les finan-

cements du CFA (pour 12 mois 5654€). Aucun reste à 
charge pour l’apprenti et l’employeur

Accessibilité
•	Accès aux personnes à mobilité réduite, accompagne-

ment et adaptation pédagogique possible (référent 
handicap)

Délais d’accès
•	Entretien dans les 30 jours suivant le premier contact

UFA de l’Institut d’Hazebrouck 69 rue du Violon d’Or 59190 HAZEBROUCK  
Tél. 03 28 50 93 70 - Mail: ufa.instituthazebrouck@cneap.fr

APPRENTISSAGECAPa SAPVER
Services A la Personne et Vente en Espace Rural

Un diplôme officiel et reconnu 

Diplôme niveau 3
RNCP 38390 - certifié jusqu’au 31/12/28

Ministère de l’Agriculture

Le CAPa SAPVER a pour objectif de former dans les 
domaines de l’accueil, de la vente et du service à la 
personne. Il permet d’acquérir un savoir et de développer 
de nombreuses compétences professionnelles :

•	Accueil et vente dans les magasins de vente 
alimentaire ou non alimentaire

•	Compétences professionnelles (polyvalence, gestion 
de stock, mise en rayon, encaissement…)

•	Compétences relationnelles (sens du contact, 
empathie, écoute active)

C O N T E N U

DÉBOUCHÉS 
ET POURSUITES D’ÉTUDE

M O D A L I T É S

O B J E C T I F S

Enseignements généraux:
•	Mathématiques, Sciences
•	Histoire-Géographie, Education socioculturelle
•	Français, Anglais
•	 Informatique
•	Education physique et sportive

Enseignements professionnels:
•	Vente
•	Service à la personne
•	Economie
•	Communication
•	Module d’Initiative Professionnelle

Métiers possibles:
•	Vente / accueil : Vendeur en magasin de proximité 

(boulangerie, boucherie…, vente à la ferme, les 
marchés locaux, la restauration rapide ou encore 
les magasins non alimentaires (bijoux, chaussures, 
textiles…)

•	Services à la personne : à domicile ou en structure 
privée ou publique auprès des personnes âgées, des 
enfants ou des familles

Poursuites de formation:
•	BAC Pro technicien conseil vente, SAPAT…
•	Titre professionnel vendeur conseil
•	Concours DEAVS, ATSEM... 


